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СТАРТОВЫЕ ВЛОЖЕНИЯ: от 500 тыс. руб.
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Изделия из натурального дерева - мебель, предметы быта и интерь-
ера, игрушки, во все времена были символом качества, долговечности и 
тепла в доме. В современном мире, где преобладают одноразовые 
товары, запрос на уникальные, экологичные и мастерски изготовленные 
вещи из дерева только растёт. Люди стремились и будут стремиться 
окружать себя добротными вещами из дерева, которые создают уют и 
служат годами. Изделия из дерева под заказ всегда имеют стабильный 
спрос из-за экологичности материала. Дерево дышит, пропускает воз-
дух, имеет свой природный, натуральный и приятный запах. Сегодня 
особенно развито стремление людей ко всему натуральному. 

Несмотря на обилие массовой мебели в магазинах, у столярного 
ремесла есть значительный потенциал для роста. Современный потре-
битель, ценящий индивидуальность, предъявляет высокие требования к 
качеству, дизайну и функциональности предметов из дерева и хочет 
получать уникальные и надежные решения «под себя», изготовленные 
локальным мастером без лишних посредников.

Открытие столярной мастерской, не требующее изначально круп-
ных вложений и площадей, тем не менее, нуждается в глубокой предва-
рительной проработке. За внешней простотой деревообработки стоят 
серьёзные знания о материалах, технологиях и дизайне. Настоящая 
бизнес-концепция представляет собой практическое пошаговое руко-
водство для успешного запуска вашего дела в этой востребованной 
сфере.
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ШАГ 1. ОФОРМЛЕНИЕ ИДЕИ, АССОРТИМЕНТ 

Столярная мастерская - это универсальное производство, где из нату-
рального дерева создаются как функциональные, так и декоративные изделия, 
востребованные в самых разных сферах жизни. Мастерская способна произво-
дить широкий спектр продукции - от простых предметов быта до сложных 
архитектурных элементов, подстраиваясь под конкретные нужды рынка и 
запросы клиентов.

Основные направления производства в столярной мастерской включа-
ют:

џ Строительные и отделочные элементы: дверные и оконные блоки, 
лестницы и перила, стеновые панели, плинтусы, наличники, балясины и 
др.

џ Мебель: корпусная (шкафы, тумбы, комоды) и мягкая мебель, кухни, 
столы, стулья, кровати - как типовые, так и по индивидуальным проек-
там.

џ Предметы интерьера и быта: полки, вешалки, рамки для картин, разде-
лочные доски, ящики для хранения, кашпо, декор и др.

џ Малые архитектурные формы и изделия для улицы: беседки, скамейки, 
перголы, детские площадки и др.

џ Сувенирная и подарочная продукция, в том числе с элементами 
национального колорита.

Формат бизнеса на старте

На начальном этапе бизнес будет реализован в формате компактной 
столярной мастерской полного цикла с гибкой специализацией. Основной 
фокус будет сделан на производстве штучных и мелкосерийных изделий по 
индивидуальным заказам, что позволит быстро выйти на рынок, оптимизиро-
вать складские запасы и сформировать портфолио, не неся высоких постоян-
ных издержек.

Текущие приоритетные направления и предполагаемый ассортимент:

1. Столярные элементы и комплектующие: Изготовление дверных и 
оконных блоков, входных дверей, наличников, балясин по чертежам заказчика. 
Данное направление ориентировано на B2B-сегмент (сотрудничество со 
строительными и ремонтными бригадами) и на B2C-клиентов, ведущих самос-
тоятельное строительство или ремонт.

2. Изделия для дома и интерьера: Производство товаров с коротким 
циклом изготовления и высоким спросом - разделочные доски, подносы, кашпо, 
ящики для хранения, декор на заказ. Это направление обеспечит быстрый 
оборот средств, постоянный поток заказов и позволит отработать технологии 
финишной обработки.

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф



ШАГ 1. ОФОРМЛЕНИЕ ИДЕИ, АССОРТИМЕНТ 

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф

Данный выбор обусловлен возможностью начать работу с базовым 
набором оборудования, постепенно наращивая компетенции и клиентскую 
базу. В перспективе, по мере укрепления позиций на рынке и накопления 
капитала, планируется расширение ассортимента и масштабирование бизнеса.

Перспективные направления для будущего развития:

џ Производство корпусной и мягкой мебели под заказ.

џ Изготовление сложных архитектурных форм: лестницы, арки, встроен-
ные шкафы.

џ Запуск собственной линейки типовых изделий для продажи через 
партнёрские розничные точки.

Продукция имеет широкое применение в строительстве и отделке 
(интерьеры, экстерьеры), а также в создании уникальных предметов для быта.

Основное конкурентное преимущество - высокое качество изготовления, 
экологичность материалов, привлекательный дизайн и полностью индивиду-
альный подход к каждому заказу, от эскиза до монтажа.

Основные сегменты потребителей:

џ Частные потребители (B2C): Владельцы квартир, частных домов и дач, 
желающие обустроить жильё изделиями из массива дерева. 

џ Бизнес-клиенты (B2B):

  - Мебельные и дверные компании (изготовление компонентов и 
эксклюзивных моделей).

  - Дизайнерские и архитектурные бюро (реализация проектов 
для клиентов).

  - Кафе, рестораны, офисы (заказ тематической мебели и элемен-
тов оформления).

  - Застройщики и строительные фирмы (отделка, элементы 
лестниц, встроенная мебель).

џ Государственные и муниципальные организации: Школы, детские 
сады, библиотеки, учреждения культуры (заказ мебели, ремонтных 
работ).

Ключевые преимущества данного бизнеса

Полный цикл «от дерева до монтажа»: Контроль над всем процессом - от 
отбора сухой доски до финальной установки - позволяет гарантировать высо-
чайшее качество и нести полную ответственность перед клиентом.

Также, небольшая мастерская будет отличаться гибкостью и мобильнос-
тью, т.к. способна оперативно реагировать на запросы рынка, браться за 
нестандартные, штучные заказы и предлагать клиенту соучастие в проектиро-
вании, что недоступно крупным производителям.
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Сезонность спроса и стратегия управления

Для столярного бизнеса в республике характерна выраженная сезон-
ность, которую необходимо учитывать для равномерной загрузки и планирова-
ния доходов.

џ Высокий сезон (май - сентябрь): Пик активности в строительстве и 
отделке частных домов. Максимальный спрос на входные и оконные 
блоки, уличную мебель, балясины для террас, элементы отделки 
фасадов. В этот период приоритет - на крупных заказах от частных 
домовладельцев и строительных бригад.

џ Низкий сезон (октябрь - апрель): Смещение спроса в сторону внут-
ренней отделки и меблировки. Акцент на изготовлении межкомнат-
ных дверей, встроенной и корпусной мебели, предметов интерьера, 
новогодних подарков и детских игрушек. Это идеальное время для 
работы с дизайнерами, участия в ярмарках hand-made и реализации 
сложных, творческих проектов.

Стратегия сглаживания сезонности

 Для обеспечения стабильной загрузки планируется:

1. Формирование портфеля заказов на «низкий сезон» ещё летом (напри-
мер, принимая заказы на мебель к Новому году).

2. Развитие направлений, менее подверженных сезонным колебаниям: 
долгосрочное сотрудничество с B2B-клиентами (кафе, офисы) и госучреждени-
ями.

3. Производство универсальных товарных позиций (разделочные доски, 
стулья, полки), которые можно предлагать круглый год и реализовывать через 
партнёрские магазины.

Требования к помещению и организация производства

Для успешного старта и минимизации затрат оптимальным решением 
является использование собственного гаража или иного подсобного помеще-
ния. Это позволит работать с крупногабаритными материалами без расходов на 
аренду.

Ключевые требования к помещению:

1. Площадь и планировка: Необходимо пространство для разделения на 
зоны: складирования сырья, обработки (рабочая зона с верстаком и станками), 
сборки и покраски/лакировки, хранения готовых изделий.

2. Пол: Должен быть ровным и прочным (бетонным) для устойчивой 
установки станков и безопасной работы с тяжелыми заготовками.

3. Электроснабжение: Обязательно наличие трехфазной сети 380В для 
подключения большинства деревообрабатывающих станков.
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4. Вентиляция и пылеудаление: Установка мощной вытяжной вентиляции 
и системы пылеудаления (циклона) обязательна. Это требование безопасности 
(предупреждение взрывоопасности древесной пыли) и охраны труда.

5. Пожарная безопасность: Деревообработка - пожароопасное произво-
дство. Необходимо:

џ Обеспечить свободные проходы к выходам.

џ Исключить сквозняки в зоне покраски.

џ Установить огнетушители (как минимум, порошковые) и ящик с 
песком.

џ Оборудование и электропроводка должны быть заземлены.

6. Отопление: Для комфортной работы и правильного склеива-
ния/покраски температура в мастерской не должна опускаться ниже +15°C.

7. Хранение сырья (складирование): Древесину необходимо хранить в 
сухом, проветриваемом месте, на прокладках (лагах), чтобы избежать контакта 
с сырым полом и предотвратить коробление, появление плесени и грибка. 
Крытое хранилище (сарай, навес) рядом с мастерской решит проблему склади-
рования.

Обеспечение сырьем (древесиной)

На начальном этапе планируется использовать следующие каналы 
закупки и обеспечения материалами:

џ Локальные пилорамы: Заключение прямых договоров на поставку 
лиственницы и сосны камерной сушки - это основа для качественной 
продукции.

џ Строительные компании и лесозаготовители: Возможность закупать 
остатки и обрезки качественного бруса, доски по сниженной цене, 
что идеально для изготовления мелких изделий и элементов.

џ Частные лица и дачники: Покупка или безвозмездное получение 
(разбор старых построек) дерева для тренировочных работ, созда-
ния изделий в стиле «рустик» или для черновых заготовок.
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ВЫБОР ОРГАНИЗАЦИОННО -ПРАВОВОЙ ФОРМЫ.
Выбор организационно-правовой формы зависит от наличия работни-

ков и формата работы, в большинстве случаев подойдет регистрация в качес-
тве самозанятого.

џ Если для реализации проекта требуется работники, то необходимо 
открыть ИП или ООО. 

џ Если вы не планируете нанимать работников, и не нужен лицевой счет 
в банке, а полностью заниматься своими силами рекомендуется 
зарегистрироваться в качестве самозанятого.

ВЫБОР КОДА ОКВЭД.
Код показывает ведомствам, чем занимается компания или предприни-

матель. При открытии бизнеса нужно указать основной код — той деятельности, 
которая будет приносить большую часть дохода, и выбрать несколько дополни-
тельных. 

Как основной и дополнительные  ОКВЭДы подойдут следующие, в 
зависимости от ассортимента могут отличатся

Код ОКВЭД

16.23 Производство прочих деревянных строительных
конструкций и столярных изделий 

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф

16.29 Производство прочих изделий из дерева, не включенных в другие 
группировки 

43.32 Работы столярные и плотничные (общая категория для монтажа)
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ПОРЯДОК РЕГИСТРАЦИИ ИП/ООО

Как зарег-ть
 ИП

Как зарег-ть
ООО

Сформировать необходимый пакет документов 
(подробнее по ссылке);

01

02 Выбрать способ предоставления документов:

С помощью сервиса при наличии у заявителя ЭЦП.

В электронном виде без электронной подписи 
заявителя.
Через нотариуса, МФЦ или Центр “Мой бизнес”.

03 Предоставить документы в регистрирующий орган;

04 Получение документов о государственной регистрации.

Важно! Для быстрой и удобной регистрации бизнеса Вы можете восполь-
зоваться услугами Центра «Мой бизнес». Сотрудники Центра проконсультиру-
ют вас по всем вопросам регистрации бизнеса, подготовят для вас все необхо-
димые документы и направят в регистрирующий орган. Еще одним плюсом 
является то, что при регистрации не нужно будет оплачивать госпошлину в 
размере 800 рублей. Помимо этого, сразу при регистрации вы сможете открыть 
расчетный счет в банке. Это существенно сэкономит время. 

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф

https://clck.ru/33jdfJ
https://clck.ru/33jdgX
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ПОРЯДОК РЕГИСТРАЦИИ В КАЧЕСТВЕ САМОЗАНЯТОГО

Скачать приложение « » Мой налог
по следующим ссылкам:

01

02 Необходимо согласиться на обработку 
данных и с правилами приложения

03 Нужно выбрать способ регистрации:

Через личный кабинет - нужно ввести ИНН и пароль от личного 
кабинета, на сайте налоговой заполнить информацию (потребуется 
ИНН). Сайт налоговой дает инструкции по действиям для выполне-
ния процедуры;
Через Госуслуги (потребуется мобильный телефон, почта, СНИЛС);
По паспорту - нужно подтвердить номер телефона, выбрать регион, 
сфотографировать паспорт и себя.

04 Выберите регион. Учитывается не место жительства, а место ведения 
деятельности.

05 Отсканируйте паспорт при помощи приложения и сделайте селфи для 
подтверждения личности (или выберите фото из галереи).

06

Контакт-центр ФНС России

8 (800) 222-22-22

Для AndroidДля Apple

Инструкция по работе
с приложением «Мой налог»

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф

https://clck.ru/EyqVH
https://clck.ru/35a8wQ
https://npd.nalog.ru/app/
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СТАРТОВЫЕ ВЛОЖЕНИЯ НА ОТКРЫТИЕ БИЗНЕСА 

ПРЕДПОЛОЖИТЕЛЬНАЯ ВЫРУЧКА В МЕСЯЦ

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф

№ Наименование  позиции Сумма, руб. 

1 Станок реймусовый  139 000 

2 Станок фрезерный 37 000 

3 Станок сверлильный  20 400 

4 Станок токарный 60 000 

5 Пила торцовочная  54 890 

6 Вытяжка (стружкоотсос)  31 400 

7 Пылесос 11 400 

8 Бензопила 25 000 

9 Рубанок электрический  50 910 

10 Шлифовальная машина  20 000 

11 Сырье 50 000 

  500 000,00 

 

№ Наименование изделия  Цена, руб.  Кол-во/шт. Выручка, 

руб. 

1 Двери входные (утепленные ) 30000 2 60000 

2 Наличники (оконные, 

дверные)  
10000 6 60000 

3 Дверной блок  30000 2 60000 

4 Оконный блок  20000 2 40000 

5 Балясины 1500 30 45000 

6 Разделочные доски  и др. 300 30 900 

   Итого 265900,00 
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ШАГ 4. ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ

ПРОГНОЗИРОВАНИЕ ВЫРУЧКИ 

Первоначально необходимо определить структуру доходов и их источ-
ники, то есть спрогнозировать выручку.

Для получения расчета выручки необходимо посчитать планируемое 
количество каждого товара/услуги в месяц, и умножить на цену товара.       

ВЫРУЧКА = КОЛИЧЕСТВО ТОВАРОВ * ЦЕНУ ТОВАРА

Размер выручки сам по себе ничего не говорит об эффективности 
бизнеса. Чтобы понять, прибыльна или убыточна компания, необходимо 
рассчитать чистую прибыль. 

Чистая прибыль (или убыток) — это итоговый финансовый результат по 
итогам деятельности, за вычетом всех расходов. 

ПЛАНИРОВАНИЕ РАСХОДОВ

Операционные расходы — все расходы, которые она несет в процессе 
своей работы (т.е. связанные с основным видом деятельности). Например, 
закупка товара, зарплаты, аренда, налоги, оплата подрядчиков. 

Разобьем для удобства операционные расходы на инвестиционные, 
постоянные и переменные. 

Инвестиционные расходы — это расходы, необходимые на создание 
бизнеса. Например, на покупку оборудования, аренду помещения и обеспечи-
тельные платежи по ней, ремонт. Данный вид расходов учитывается при 
расчете чистой прибыли (убытков) нарастающим итогом и помогает понять, 
насколько быстро окупится открываемый бизнес. 

Постоянные расходы — это то, что оплачивается ежемесячно примерно в 
одинаковом объеме: аренда офиса, интернет, канцтовары, фиксированная 
зарплата бухгалтера.

Переменные расходы — это расходы, которые меняются вместе с выруч-
кой. Например, это могут быть премии или бонусы для сотрудников, зависящие 
от количества и стоимости оказанных услуг. Также, к переменным расходам 
можно отнести стоимость расходных материалов. Продал — сделал выручку, не 
продал — не сделал. Выручка растет — и переменные расходы растут, падает — и 
они падают. Вообще не будет выручки — и этих расходов не будет.

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф



ШАГ 4. ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ

Постоянные и переменные расходы в месяц

Стоимость (руб.)Наименование позиции№

Фиксированные взносы ИП

УСН (Доходы)

УСН (Доходы - Расходы)

1

2

3

ПСН для ИП 
(при наличии такого вида деятельности)4

57 390  руб. + 1% с дохода 
свыше 300 тыс. руб.

Доходы* 6%

(Доходы - Расходы)*15%

Потенциально возможный к 
получению доход в год 

/ Кол-во дней * 6%
Используйте калькулятор 

на сайте ФНС

Налоговые платежи в бюджет в год

Калькулятор ПСН

НПД (самозанятый)5
Доходы*4% - при работе с ФЛ
Доходы*6% при работе с ЮЛ

Суммы налоговых отчислений указаны при условии отсутствия наемных работников 

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф

№ Наименование позиции  Стоимость, руб.  

1 Коммунальные услуги  10000 

2 Расходы на электроэнергию  10000  

3 Расходы на ГСМ  10000  

4 Расходы на сырье  80000  

5 Расходы на рекламу  5000 

 Итого  115000 

 

https://patent.nalog.ru/info/
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ШАГ 5. ОСОБЕННОСТИ ВЕДЕНИЯ БИЗНЕСА

Организация столярного производства в республике требует учёта 
специфических факторов, которые формируют как дополнительные сложнос-
ти, так и уникальные рыночные возможности.

1. Климатические и логистические особенности:

џ Экстремальный перепад температур и низкая влажность воздуха в 
отапливаемых помещениях диктуют обязательное использование 
древесины камерной сушки (влажность 8-12%). Работа с непросу-
шенным массивом гарантированно приведёт к деформации и 
растрескиванию изделий у заказчика, уничтожая репутацию.

џ ·Высокая стоимость и сложность логистики для импортных материа-
лов (клеёный брус, экзотические породы дерева, специализирован-
ные лакокрасочные материалы, качественная фурнитура). Необхо-
димо формировать увеличенные страховые запасы или работать с 
надёжными поставщиками с длинными контрактами.

џ Сезонность спроса на отдельные услуги. Активность в строительстве 
и отделке частных домов (крупные заказы) приходится на тёплый 
период (май-сентябрь), в то время как спрос на интерьерную мебель 
и предметы для подарков (новогодний период) растёт зимой.

2. Специфика материалов и технологии:

џ Локальная порода-лидер - лиственница. Её исключительная стой-
кость к гниению и влаге делает её оптимальным, востребованным и 
узнаваемым материалом для уличных изделий (садовой мебели, 
беседок, отделки фасадов) и для влажных помещений. Мастерская 
должна обладать экспертизой по работе с этой твёрдой породой.

џ Необходимость «климатической» обработки. Все изделия, особенно 
для улицы или для установки в качестве входных групп, требуют 
применения специальных морозостойких и УФ-стойких лаков, 
масел и пропиток, рассчитанных на диапазон от -50°C до +30°C.

3. Потребительский рынок и конкуренция:

џ Высокая платёжеспособность узкого сегмента. В городе присутству-
ет аудитория, готовая платить за уникальные, качественные изделия 
из массива под заказ. Ключ к успеху - не демпинг, а аргументирован-
ное обоснование цены (качество сушки, материалы, гарантия).

џ Важность личных рекомендаций и «сарафанного радио». В условиях 
относительно закрытого сообщества репутация решает всё. Один 
проваленный заказ из-за несоблюдения технологии может надолго 
закрыть доступ к целому кругу потенциальных клиентов.

џ Конкурентное преимущество - «локальность» и адаптация. Крупные 
федеральные мебельные сети и интернет-магазины не могут 
предложить индивидуальную подгонку, учёт специфики якутских 
домов и оперативный выезд на замер/установку. Это является 
ключевым аргументом в пользу местной мастерской.

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф
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ШАГ 6. ПРОДВИЖЕНИЕ И МАРКЕТИНГ

Продвижение столярного бизнеса в республике имеет свою специфику. 
Это локальный бизнес, ориентированный на конкретного клиента, который 
ценит качество, индивидуальность и долговечность изделий. В отличие от 
товаров повседневного спроса, здесь продается не продукт, а решение, масте-
рство и доверие. Поэтому стратегия продвижения должна сочетать офлайн-
демонстрацию качества с активным онлайн-присутствием для формирования 
экспертного статуса.

1. Брендирование и создание профессионального образа

Если вы открываете мастерскую, ваша цель - стать не просто исполните-
лем, а узнаваемым мастером, имя которого ассоциируется с надёжностью, 
адаптированностью к якутскому климату и чистотой работы.

- Название и логотип: Название должно отражать суть и быть запоминаю-
щимся. Логотип должен хорошо смотреться на визитке, упаковке и в социаль-
ных сетях, транслируя ценности ремесла и качества.

- Фирменный стиль: Единый стиль в оформлении документов (сметы, 
договоры), визиток, ценников и даже рабочей одежды с логотипом усиливает 
доверие и воспринимается как признак серьёзного бизнеса.

2. Офлайн-продвижение и визуальная демонстрация качества

- Вывеска и витрина мастерской: Если у вас есть мастерская с выходом на 
улицу, яркая вывеска с названием и родом деятельности обязательна. В витри-
не стоит разместить лучшие работы: резную разделочную доску, фрагмент 
лестницы, красивый стул. Это живая реклама вашего мастерства.

- Участие в локальных ярмарках и выставках: Это лучший способ показать 
товар лицом, пообщаться с потенциальными клиентами и собрать контакты. 
Продажа небольших изделий (разделочных досок, табуретов) на месте окупает 
стенд и приносит первых клиентов на крупные заказы.

- Размещение образцов у партнёров (бартер): Договоритесь о размеще-
нии ваших работ в смежных бизнесах: кафе, магазинах межкомнатных дверей 
и др. Разместите рядом красивую табличку с названием мастерской и контакта-
ми. Это даёт доступ к чужой лояльной аудитории.

- Прямой контакт со строителями и прорабами: Самая эффективная 
офлайн-тактика для продажи дверей, лестниц, оконных блоков. Посещайте 
стройки, оставляйте визитки и каталоги работ прорабам и владельцам домов. 
Предложите процент за приведённого клиента.

3. Продвижение в интернете и социальных сетях (основной канал сбыта)

Для столярного бизнеса социальные сети - это не просто реклама, это 
цифровая витрина и инструмент построения доверия.

- Визуальный контент в Telegram-канале, МАХ, ВКонтакте: Основная 
площадка.
Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф



Нужно создать профессиональную страницу мастерской. Постить не 
только готовые работы, но и процесс изготовления (шлифовка, покраска и др.), 
чтобы показать качество и ручной труд. 

Регулярно публикуйте процесс работы, готовые изделия, отзывы клиен-
тов в формате видео или фототекста, используйте локальные хештеги: #столя-
рякутск, #мебельназаказ, #двериякутск, #якутскмебель

- Профили на картографических сервисах: Обязательно создайте и 
заполните карточку компании на 2ГИС и Яндекс.Картах с фотографиями, 
описанием услуг и отзывами. Это первый источник поиска для многих.

- Локальные доски объявлений: Размещайте предложения на Доска.якт, 
Юла, Avito в разделах «Мебель на заказ», «Ремонт и строительство». Создавайте 
качественные объявления с хорошими фото по каждой категории товаров 
(отдельно «Двери утепленные», отдельно «Столы обеденные»). Укажите, что это 
ручная работа из сухой лиственницы/сосны.

- Контекстная и таргетированная реклама: После формирования портфо-
лио можно запускать таргет в соцсетях на аудиторию Якутска, интересующуюся 
ремонтом, строительством домов, дизайном интерьера. Контекстная реклама в 
Яндексе по запросам «купить лестницу из дерева Якутск», «дверь из массива 
лиственницы на заказ».   

4. Программы лояльности и стимулирование продаж:

- Накопительная система скидок/Карта постоянного клиента: Предложи-
те скидку 5-10% на следующий заказ или дарите небольшое изделие (напри-
мер, разделочную доску) при крупном заказе (двери, лестница).

- «Сарафанное радио» как главный двигатель: Предложите клиенту 
существенную скидку или бонус за рекомендацию, которая привела к новому 
заказу. В нынешних условиях - это самый мощный инструмент.

- Комплексные предложения: Создайте пакеты: «Лестница + перила + 
двери в одном стиле - скидка 15%», «Набор для дачи: стол + 2 лавки из листвен-
ницы». Это увеличивает средний чек и упрощает выбор для клиента.

5. Партнёрства и дистрибуция

- Сотрудничество с дизайнерами и архитекторами: Важнейший канал для 
премиальных заказов. Дизайнеры ищут надежных исполнителей для своих 
проектов. Предложите им выгодные условия сотрудничества.

- Поставки в строительные магазины и товаров для дома: Изготавливайте 
небольшие партии популярных изделий (разделочные доски, подносы, детские 
стульчики) для продажи через ритейл.

- Прямые продажи через знакомых и местные сообщества

      Сообщить о начале деятельности в чатах ТСЖ, дачных кооперативов и 
др. Предложить выгодные условия соседям.
Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф
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Консультации специалистов 
Центра «Мой бизнес»

по бесплатной горячей линии:

8-800-100-58-80

8-924-873-00-97

Центр «Мой бизнес», Якутск, 88001005880, Мойбизнес14.рф
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